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ニコラボビジネスセミナー

女性起業家が集う日

ビ女ラボミーティング
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ご好評につき！
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西尾未来共創拠点ニコラボ

● 対象
・ビジネスをしている女性
・起業を目指している女性の方

● 定員
20 名（先着）

ニコラボ HP Instagram

● 参加費
無料

● 問合せ先
西尾未来共創拠点ニコラボ
TEL:����-��-����

お申込みはコチラ

名刺交換

● 情報交換会

【コーディネーター】
RINg CREATE 代表
ニコラボ専門アドバイザー
吉沢　映俐氏 coordinatorcoordinator

【講師】
ソニー生命保険株式会社（名古屋ＬＰＣ第 4 支社第 4 営業所）
営業所長　大野　貴之氏

営業が苦手な方必見！● 講演
“紹介がつながるのには理由がある！選ばれ続ける人が
大切にしている 8 つの基本アクション”

SCHEDULE

budiness
card

budiness
card

基本アクション
8つの

地元信用金庫で 13 年間勤務した後、ソニー生命保険株式会社
にライフプランナーとして転職。入社 4 年目で営業所長に就任
し、新人賞や社長賞の受賞経験を持つ。2025 年には、生命保
険業界トップクラスの成績者に与えられる国際資格「MDRT」
の会員となる。紹介マーケティングを強みに、生命保険だけで
なく相続・資産運用・法人財務分析・融資相談など、幅広い分
野で顧客サポートを手がけている。

ー女性起業家の想いや悩みを共有する交流会ー
今回は、起業初期からこれから起業を目指す女性に向けて、「紹介を通じてつながる力」を学ぶことで、無理なく安心して
ビジネスを広げるヒントをお届けします。子育てや家事と両立しながら、限られた時間で SNS の発信と本業を両立するの
は大きな負担になり、精神的に疲れてしまうケースも少なくありません。そこで注目したいのが「紹介」という仕組みです。
紹介は偶然ではなく、信頼をベースにした仕組みとして育てることができ、長く安定したビジネスの基盤になります。今
回は、実際に「紹介の流れ」を構築し成果を上げているソニー生命保険会社の大野氏を講師に迎え、信頼を生む行動をど
のように実践しているのかを学びます。


